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Destacados

Adjudicaciones Destacadas en 2Q25
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Destacados

Adjudicaciones Destacadas en 2Q25
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m TRANSPETRO Ejecucion y Soporte de Soluciones de Tl \

TCV
USS 8 millones
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USS 9 millones
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Servicio de Implementacion y
Mantenimiento de Validadores EMV \
|
Alcance:
. Tren Universitario, Tren de la Costa, Tren del Valle y
Tren Tomas Jofre-Mercedes (SOFSE).

Ramales de FERROVIAS pertenecientes al area
metropolitana alcanzados por el Sistema SUBE

B -
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TCV
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Plataforma Tecnoldgica para la Integracion y Coordinacion
Interinstitucional en Puestos de Control fronterizos

Puestos
fronterizos
(Paso Canoa,
Rio Sereno y
Guabito)

15

Instituciones
publicas de
control
fronterizo
integradas

700 dias

Duracién del
Desarrollo de
la Plataforma

+ 20 BID
Dispositivos  Patrocinador
loT porcada  del proyecto

puesto de

Control

4 2
Médulos para Alianzas con
Gestion de empresas de
Fronteras desarrollo

Proyectos Relevantes en la
Region en Proceso de Firma
“Sistema de Recaudo de Buses”

TCV
~US$ 10 millones
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Evolucidon de Resultados

Resultados Financieros y Comerciales

Ingresos Consolidados
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* Cifras en US millones, moneda de reporte, convertidas a T/C USD/CLP de cierre de jun-25 = 933,42

LTM
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Ventas B2B excluyen el negocio Transaccional (Quintec Distribucion + Tecnoglobal + Microgeo + Klap)
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Evolucidon de Resultados

Resumen de Resultados del 6M25 (Moneda Reporte)

Ingresos Consolidados EBITDA Cierres de Negocios Consolidados
USS 781 millones USS 55 millones USS 900 millones
En linea c/r 6M24 USS -11 millones c/r 6M24 +5,8% c/r 6M24

Digital Business (USS 248 / -0,6%) Utilidad Neta Pipeline a 12 meses
Digital Services (USS 235/ -9,8%) USS 4 millones USS 7.3 billones / +37% c/r dic-24
Transac. Business (USS 298 /+11,0%) USS -4 millones c/r 6M24 Brasil +13% c/r dic-24
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Resultados 2Q 2025

Ingresos y EBITDA 2Q 2025 (Moneda Reporte)

INGRESOS
CONSOLIDADOS

USS 398
millones

USS 252 millones
(Negocio B2B)

©

EBITDA
CONSOLIDADO

USS 26
millones

USS 18 millones
(Negocio B2B)

GENERACION DE INGRESOS

@® NEGOCIO B2B

394

+1,0%

-3,5%

® NEGOCIO TRANSACCIONAL

398

INGRESOS —_
TRIMESTRE
I\/l\ '+10,036
(USS millones) p4
2Q24 2Q25
GENERACION DE EBITDA
KH,Q%\
26
EBITDA .
TRIMESTRE A/A “21,1%
(USS$ millones) >
+20,0%
7 / 8

2Q24

2Q25

* Ajustes de consolidacién de Ingresos se incluyen en negocio B2B

<= CONTRIBUCION INGRESOS
~~~ 4
CONSOLIDADO POR REGION

e REGION ANDINA
e NORTEAMERICA

2Q25 (LTM)

e REGION CONO SUR
® BRASIL

2Q24 (LTM)

CONTRIBUCION EBITDA
CONSOLIDADO POR REGION

©




Resultados 6M 2025
Ingresos y EBITDA 6M 2025 por Geografia

Geografias (Us$ Millones)

+5%

+7% +2% -18% -8% 0% o

Comparable

I ng reSOS Moneda Reporte Moneda Reporte Moneda Reporte
469 69 55

Moneda Reporte Moneda Reporte

197 781

Region Cono Sur Region Andina Norte América Brasil Consolidado

SONDA.
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-10% +0% -13%
Moneda Moneda Moneda
Comparable Comparable Comparable
(o) o,
-13% -2% +15% -92% -17%
EB ITD A Moneda Reporte Moneda Reporte Moneda Reporte Moneda Reporte Moneda Reporte
33 7 7 7 55

Mg EBITDA 7% Mg EBITDA 11% Mg EBITDA 13% Mg EBITDA 4% Mg EBITDA 7%

* Cifras no consideran ajustes de eliminacién entre clusters.
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Resultados Comerciales

Ventas
CONSOLIDADAS 2Q25 2Q25 Consolidado (US$ MM) A% a/a
USS 507 millones c/r2Q24
REGION CONO SUR 105 151 +8,8% w Digital Business
NEGOCIO B2B REGION ANDINA -2,0% il e
US$ 356 millones |  yorreamerica 19,9% e
NEGOCIO BRASIL 191 +74,5% ® Transactional Business
TRANSACCIONAL
+
USS 151 millones 22,8%
TOTAL US$ 507 MILLONES
CONSOLIDADAS 6M25 6M25 Consolidado (USS MM) A% ala
US$ 900 millones c/r 6M24 -
. ® Digital Business
REGION CONO SUR 188 311 +1,1%
NEGOCIO B2B REGION ANDINA 66 | -13,0% Digital Services
USS 589 millones e -15,6%
NEGOCIO BRASIL +27 7% = Transactional Business
TRANSACCIONAL
USS 311 millones +5,8%
TOTAL USS$ 900 MILLONES s 0 N DA®
make it easy




Resultados Comerciales

Pipeline
OPORTUNIDADES CONTRIBUCION PIPELINE (US$ MM) ]
COMERCIALES POR GEOGRAFIA POR LINEA DE SERVICIO
“PIPELINE” w8 7
e +17,8%
USS 7.258
i m Digital Business
millones +36,8%
c/r dic-24
m Digital Services
+77,3% +121,6%

m Region Cono Sur = Regidon Andina = Norteamérica = Brasil

ASPECTOS DESTACADOS PIPELINE

.

@ OPORTUNIDADES COMERCIALES POR TAMANO
% Soluciones de Smart Cities & Mobility superan los USS 1.500 MM

% Soluciones de Cloud & Data Center superan los USS 500 MM

Region Cono Region

US$ Millones Sur Andina Norteamérica Brasil Total % Soluciones de Cybersecurity superan los USS 100 MM
0-25 1.686 1.213 734 1.490 5.123
>25 493 276 473 892 2.134 % Soluciones de Digital Communications superan los USS 700 MM
Total 2.179 1.489 1.208 2.382 7.258

+64% c/r % Soluciones de Software Factory superan los USS 100 MM
i /

% Soluciones de verticales de Industrias Sectoriales superan los USS 650 MM
(Banca & Seguros, Retail & Comercio, Salud y Utilities)
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PROYECTO
Proyecto Goias de Conectividad

El dia en que ganamos la licitacion y el dia en que firmamos el contrato con el Cliente

LILISN =COIAS

make it easy

O ESTADO GUE DA CERTO
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Entorno Politico y Econdmico SONDA

Caracteristicas del proyecto

make it easy

OBJETIVOS ESTRATEGICOS DEL ESTADO DE GOIAS

% Mejora en la calidad de los servicios publicos, en especial en educacion, salud y seguridad publica

R/
0‘0

Interés politico en transformar el estado en un lider nacional en servicios digitales

3

A

Bajo indice de conectividad, en particular en la agroindustria, base de la economia estadual

X4

Gobierno actuando como agente motivador en la transformacion digital en los servicios publicos y privados

RS

ENCENARIO ACTUAL

% Estado con inmensa extensién territorial
% Servicios ofrecidos por los actuales proveedores con capacidad restricta y costo superior a media nacional

< Necesidad de grandes inversiones en infraestructura (red obsoleta)

SOLUCION

%+ Construccion de una red de telecomunicaciones estadual financiada a través de recursos publicos




Mercado Comparativo Goias vs. Mato Grosso do Sul

Hogares Empresas Ingreso per
(Millones) Activas (Miles) Capita (Mensual US$)

Personas
(Millones)

Area
(Millones Km2)

212 21.600 577

Mato Grosso

397

GOVERNO

T DO ESTADO
o Mats Grosss do Sil
= @ = i @ =
| =2 o] ‘ =2 =g
79 6.400 24 125 9.300 18
Meses de Meses de
Ciudades KM de FIBRA Implementacion Ciudades KM de FIBRA Implementacion
A8 0 A8 0
Y i = =y i =
@ ® — “{:4;\? @@ — {z\%
1 Centro de 1.634 129 Puntos 3 Centros de 2.256 130 Puntos
Red y Control PSG de Wifi Red y Control PSG de Wifi
Puntos de Servicios en Puntos de Servicios en
del Gobierno plazas publicas del Gobierno plazas publicas

* Proyecto de Goids atenderd en la fase 1 las regiones centro, norte y nordeste del estado

DESAFIO DEL PROYECTO (aprox. 5 millones de personas)
% Implementar una red de telecomunicaciones de alta complejidad tecnologica y extensién geografica en un periodo de 18 meses




Valor Estratégico para SONDA en Brasil y LatAm SONDA

make it easy

ch.: US$ 79 POSICIONAMIENTO DE MERCADO
millones

% Reconocimiento por el mercado de las competencias del Grupo SONDA en desarrollar e implementar proyectos de
telecomunicaciones con alta complejidad
% Posicionamiento SONDA como socio estratégico y de servicios en la industria de telecomunicaciones (TMS), operadoras,

proveedores de internet (ISP’s), operadores moviles virtuales (MVNQ's), fabricantes, etc.
TECNOLOGICO

% Creacion de un Centro de Competencias especializado en las tecnologias y servicios de telecomunicaciones
% Experiencia en la implementacién de proyectos con soluciones tecnoldgicas de vanguardia (Ej. Wifi 7, Ciberseguridad, uso de
inteligencia artificial en servicios gestionados, etc.)

COMERCIAL

% Participacion en la fase 2 del proyecto (conectividad en la fase 1 abarca aprox. 50% del territorio estadual)

% Posibilidad de extensién contractual hasta 10 afios o transformacién a un modelo de contrato por concesién (Alianza Publico
Privada), con derecho a exploracién de ingresos accesorios

% Alianza comercial y de servicios con el gobierno del estado para atender al mercado local

% Replicar el modelo de negocio Infovia y Goias de Conectividad a otros estados de Brasil y paises LatAm

Replicabilidad Plataforma de Nuevos Negocios Avance Proyecto

Experiencia con Infovia Digital, nos permite Proyecto permitira a empresas publicas y privadas del Avance del 30% al cierre del 2025
hoy adjudicarnos un proyecto similar en Goias Estado de Goias digitalizar sus procesos productivos




Infraestructura Digital Integrada al Portafolio de SONDA:
Despegue de la Transformacion Digital Empresarial en Goias

EDUCACION

Video aula, cuestionario online, mesa interactiva (- =;

Gestion educacional integrada

Controle de acceso
Redes Wifi &

Aplicativos de realidad virtual y “gamificacion”

NN

Pizarron digital

AGROINDUSTRIA ,
v Sistema digital de rastreabilidad

v' Camaras de monitoreo y control
Pt

v’ Agricultura de precisién (Drones, sensores) f"’f;f‘

JUSTICIA

v Sistema de audiencias virtuales
v Plataforma digital para mediacion y resolucion de conflictos

v Sistema integrado de denuncias e investigacion

op

v

v
v
v

Soluciones ‘
& Integradas

I| &

SONDA.
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SALUD

Gestién hospitalaria

Interoperabilidad y regulacion

Telemedicina

Gestion y almacenamiento de imagenes radioldgicas
(RIS/PACS)

Monitoreo y asistencia remota a pacientes

SEGURIDAD PUBLICA

Camaras de vigilancia
Sistemas integrados de monitoreo y control
Herramientas digitales para coleta y analisis de informacion

en tiempo real

" CLOUD SERVICES

v" Cloud Computing
v' SaaS$, laaS, PaaS
v' Big Data, Data Analytics
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Plan Estratégico 25-27

El plan consiste en una profundizacion de la estrategia 22-24, donde el grueso de iniciativas reflejan su

impacto en resultados a contar de 2026

Avances en Objetivos y Palancas de Valor Definidos

|. Incrementar especializacion por vertical

Pipeline Verticales
(USS millones)

1.587
834
. - -
SC& M Industrias Sectoriales

Mdic-24 Ejun-25

Industrias Sectoriales: Banca & Seguros, Retail & Comercio, Salud y Utilities

Proyectos destacados:

v

SC&M - Instalacion de 4.000 validadores en trenes del transporte publico en Buenos Aires,
Argentina, incorporando pagos abiertos (tarjetas de crédito)

Salud - Proyecto de telemedicina RIS (Sistema de Informacion Radioldgica) PACS (Sistema de
Archivo y Comunicacion de Imdgenes) en plataforma Cloud Hibrida al Servicio de Salud
Metropolitano Sur (Chile)

SC&M - Plataforma tecnolégica para Aduanas de Panama orientado a modernizar tres pasos
fronterizos con Costa Rica y optimizar la trazabilidad de rutas fiscales

[l. Acelerar cambio de mix hacia alto valor

Cierres High Tech Stack
(USS millones)

273
214

Hjun-24 Mjun-25

High Tech Stack: Consulting + Cloud + Ciberseguridad + Tecnologias Disruptivas +
Software Factory + BPO

Proyectos destacados:

v

v

Sonda Hybrid — Administracion integral de nubes junto a infraestructura local

Softys — Digitalizacién del proceso de mantenimiento de sus plantas productivas a nivel regional
mediante una aplicacion SaaS

Journey to the Cloud — Contratos estratégicos de migracién a la nube con importantes clientes en
las areas fintech, energia y de seguros

Simplificacion y automatizacion de procesos de Workplace Services — Integracion de asistente

virtual con IA, logrando eficiencia y agilidad en gestion de tickets SONDA

make it easy



Plan Estratégico 25-27

El plan consiste en una profundizacion de la estrategia 22-24, donde el grueso de iniciativas reflejan su
impacto en resultados a contar de 2026

Avances en Objetivos y Palancas de Valor Definidos

lll. Potenciar crecimiento en geografias clave

o ) Proyectos destacados:
Pipeline Geografias Foco

(USS millones) v Brasil — Proyecto Goias de Conectividad que contempla la construccién y operacion de una red de

259 fibra 6ptica que conectara 125 municipios

2.104 1.935
1.601 s oo . . . .
1008 v' México — Implementacion de infraestructura de carga para electromovilidad en el sistema
I 411 33, 81 Metrobus de Ciudad de México
- =1 |
Brasil Chile Colombia México v" Chile — Primer proyecto de SONDA de radiocomunicaciones de mision critica para la Empresa de

_ _ los Ferrocarriles del Estado (EFE)
Bdic-24 Ejun-25

IV. Capturar eficiencias operativas y optimizacion del margen

Proyectos destacados:

1 v Digital Software Factory — Foco en uso intensivo de aceleradores de codigo con IA
$ v Centros de competencia regionales — Busqueda constante de operacién 6ptima (centros en
( . Colombia y México)

L v' Uso de IA — Adopcidn intensiva en procesos internos y servicio al cliente

SONDA.

make it easy
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Comentarios Finales

' Actividad comercial recupera dinamismo en 2Q25

SONDA.
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SONDA.

Transformando vidas con la tecnologia.
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