
Este documento ha sido preparado por Celfìn Capital (en adelante el “Agente Estructurador y Colocador”) en 
conjunto con SONDA S.A. (en adeante “SONDA”, el “Emisor” o la “Compañía”) en base a información pública e 
información privada entregada por el Emisor  con el propósito de  entregar antecedentes de carácter general 
acerca de la Compañía y sus valores, por tanto, no pretende ser un documento que abarque la totalidad de la 
información relevante  de la Compañía.  En consecuencia, para evaluar de manera independiente la 
conveniencia de invertir en estos valores, cada potencial inversionista deberá también considerar la información 
complementaria a la presente contenida en el prospecto legal presentado a la Superintendencia de Valores y 
Seguros para el registro de los valores y que se incluye al final de este documento y en particular la información 
relativa a los factores de riesgo, litigios pendientes y políticas de inversión y financiamiento.

El Agente Estructurador y Colocador no ha verificado en forma independiente la información contenida en este 
documento y por lo tanto no se hace responsable en cuanto a que la misma sea precisa o completa.

“LA SUPERINTENDENCIA DE VALORES Y SEGUROS NO SE PRONUNCIA SOBRE LA CALIDAD DE LOS 
VALORES OFRECIDOS COMO INVERSIÓN. LA INFORMACIÓN CONTENIDA EN ESTE PROSPECTO ES DE 
RESPONSABILIDAD EXCLUSIVA DEL EMISOR Y DEL O LOS INTERMEDIARIOS QUE HAN PARTICIPADO EN SU 
ELABORACION.  EL INVERSIONISTA DEBERÁ EVALUAR LA CONVENIENCIA DE LA ADQUISICIÓN DE ESTOS 
VALORES, TENIENDO PRESENTE QUE ÉL O LOS UNICOS RESPONSABLES DEL PAGO DE LOS DOCUMENTOS 
SON EL EMISOR Y QUIENES RESULTEN OBLIGADOS A ELLO.”

Mayores antecedentes se encuentran disponibles en la sede de la entidad emisora, en las oficinas de los 
intermediarios colocadores y en la Superintendencia de Valores y Seguros.  
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Fuente: IDC, World Bank

Latinoamérica, 
mercado de alto crecimiento en TI

Penetración Gasto TI Año 2008

Amplia brecha del porcentaje de GDP 
destinado a inversión en TI en relación a 
países más desarrollados Crecimiento en 

Latinoamérica
2009-2013

+ 7,4%

Fuente: IDC, Banco Mundial, International Data Base IDB

Crecimiento Gasto TI, CAGR 2009-2013

Fuente: IDC
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9,2%

CAGR estimado

BRASIL

2009-2013

5,4%

CAGR estimado

MÉXICO

2009-2013

6,5%

CAGR estimado

CHILE

2009-2013

8,9%

CAGR estimado

COLOMBIA

2009-2013

7,4%
CAGR estimado

2009-2013

LATINOAMÉRICA
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Latinoamérica, 
mercado de alto crecimiento en TI

Fuente: IDC

Gasto TI Total en Latinoamérica (US$ MM)
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Inversión en 

Servicios TI y 
Software en Brasil



 

Hardware concentra más de 
la mitad de la inversión en TI



 

Inversión en Servicios TI 
crece a tasas superiores al 
9,0%



 

Brasil lidera la adopción de 
tecnologías de la información 
en la región

+ 6,3%
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Resultados 
Año 2009

77

Ingresos Consolidados

671.335

2006 2007 2008 2009

702.987

539.543

350.798

CAGR=26,1%

Utilidad Neta

37.977

46.457
38.008

Margen Neto

2006 2007 2008 2009

63.166

10,8%
8,6%

5,7%

9,0%

CAGR=18,5%

Nota: Cifras convertidas a miles de US$ usando tipo de cambio de cierre de cada período

• Incremento en utilidades 
de un 35,5% durante 2009, 
llegando a US$ 63 millones

• Ingresos llegan a US$ 703 
millones en 2009, mayor 
cifra en dólares en la 
historia de SONDA

•Operaciones fuera de 
Chile generan US$ 347 
millones en ingresos 
durante 2009 

• Ingresos en Brasil llegan a 
US$238 millones 



Resultados 
Año 2009

38.205

61.899

88.202

80.330

Margen Operacional

Resultado Operacional

2006 2007 2008 2009

10,9%
11,5%

12,0%

12,5%

CAGR=32,2%

EBITDA

Margen EBITDA

61.415
98.279

115.279

2006 2007 2008 2009

127.248

17,5%
18,2%

17,2%
18,1%

CAGR=27,5%
• Mejora operacional durante 
2009 proveniente en gran 
parte de las operaciones 
fuera de Chile

• Aumento de margen 
EBITDA a 18,1%, superando 
en 90 pb al obtenido durante 
2008 

• Operaciones fuera de Chile 
incrementan en 180 pb su 
margen EBITDA 

• EBITDA en Brasil crece un 
26,5% en moneda local

Nota: Cifras convertidas a miles de US$ usando tipo de cambio de cierre de cada período 8
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Resultados 
Año 2009

(Millones de US$)

202,2

381,5

2008 2009

668,5+9,4%

84,8

Plataformas AplicacionesServicios TI

176,1

326,2

611,3

109,0

Crecimiento Negocios Cerrados

+ 17,0%

Negocios de 
Servicios TI

+ 9,4%
Crecimiento  Cierre 

de Negocios

Negocios Cerrados por Región

52%
Brasil

31%
Chile

11%
OPLA

6%
México



Resultados 
Primer Trimestre 2010

•Aumento sostenido en 
márgenes derivado de 
mejoras operacionales en 
Brasil y México

• Crecimiento de 30,9% en 
resultado operacional y 
21,5% en EBITDA en Brasil 

• Alza de 19,8% en ingresos 
provenientes de operaciones 
en México, con un 
crecimiento de 19,6% en 
EBITDA 

• Incremento de 2,4% en 
ingresos de servicios TI y de 
6,5% en ingresos de 
plataformas

Nota: Cifras convertidas a miles de US$ usando tipo de cambio de cierre de marzo 2010

Ingresos Consolidados

Utilidad Neta

168.653

14.372

18.374

Margen Neto

1T09 1T10

1T09 1T10

166.784

8,6%

10,9%

+ 1,1%

+ 27,9%

EBITDA

18.388

20.530

Margen Operacional

Margen EBITDA

28.298

29.101

1T09 1T10

1T09 1T10

11,0%

12,2%

17,0%

17,3%

+ 11,7%

+ 2,8%
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Resultados 
Primer Trimestre 2010
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(Millones de US$)

54,1

101,7

1T09 1T10

180,9+35,5%

25,2

Plataformas AplicacionesServicios TI

48,3

66,2

133,5

19,1

Crecimiento Negocios Cerrados

+ 53,6%

Negocios de 
Servicios TI

+ 35,5%
Crecimiento  Cierre 

de Negocios

Negocios Cerrados por Región

45%
Brasil

30%
Chile

12%
OPLA

13%
México
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Plan de Inversiones 
2010 - 2012

13

•Líder regional en integración de 
sistemas, servicios y soluciones TI 

•Proveedor independiente con 
enfoque integral, con credenciales y 
certificaciones de clase mundial, 
enfocado a atender el mercado 
corporativo

•Experimentado integrador con 
reconocida capacidades en 
proyectos de gran tamaño con 
impacto social y económico

•Modelo de servicio basado en el 
desarrollo de relaciones de largo 
plazo, cercanía y contacto 
permanente con clientes

•Positivos resultados financieros 
producto de una exitosa expansión 
regional, incremento en ingresos de 
mayor valor agregado y solidez de 
los ingresos recurrentes 

Inversión total por US$500 
millones destinado a:

• Implementación de nuevos proyectos de 
integración de sistemas en Latinoamérica

• Fortalecer posición en Brasil, expandiendo la 
cobertura territorial y aprovechando el nuevo ciclo 
de expansión económica

• Realizar nuevas adquisiciones en Brasil, México, 
Colombia y en otros países con potencial

• Desarrollo de líneas de negocio de valor agregado 
en toda la región
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Adquisiciones 2010 
Fortaleciendo posición en Brasil

Adquisiciones 
año 2010 en 
BRASIL: 

 TELSINC

 SOFTEAM

• Nuevas adquisiciones tuvieron 
en 2009 ingresos por US$ 70 
millones

• Equivalen al 10% de ingresos 
consolidados y al 30% de los 
ingresos de SONDA en Brasil en 
el año 2009 

• Extensión de la cobertura 
geográfica en el principal 
mercado de TI de Latinoamérica 

• Oferta TI se expande y se 
potencia gracias a las nuevas 
adquisiciones 
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Adquisiciones 2010 
TELSINC

• Fundada en el año 1994 

• Es líder en integración de soluciones 
de comunicaciones, virtualización y 
seguridad 

• Durante el año 2009 sus ingresos 
alcanzaron a R$ 108 millones (US$ 62 
millones)

• Su oferta incluye servicios de cloud 
computing, datacenter, video digital, 
telepresencia, entre otros

• Es uno de los principales aliados de 
Cisco en Brasil

• Presencia directa en 5 estados: Sao 
Paulo, Porto Alegre, Espiritu Santo, Belo 
Horizonte y Brasilia

SONDA + TELSINC:
• Amplia oferta de servicios y soluciones, 
potenciándola en las áreas de 
comunicaciones, virtualización y 
seguridad en Brasil y en America Latina

• Consolidación regional como socio 
GOLD de CISCO

• Amplía la cartera de clientes y genera 
oportunidades de cross-selling

• Transferencia de Know-How y 
experiencia de los mercados atendidos 
por Telsinc a la oferta conjunta de 
ambas empresas
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Adquisiciones 2010 
SOFTEAM

•13 años de experiencia en el 
mercado

• Especialista en aplicaciones y 
servicios respecto a obligaciones 
fiscales y legales 

• Productos orientados a soluciones 
para SPED (Sistema Publico de 
Registro Fiscal) 

• Productos integrados con los ERP 
Oracle, Microsoft y SAP

• Ingresos 2009 fueron de R$ 16 
millones (US$ 9 millones)

SONDA + SOFTEAM:
• Consolida a SONDA como líder en 
Brasil en soluciones de software y BPO 
en el ámbito de las obligaciones fiscales 
de las empresas.

• Potencia oferta en soluciones de valor 
agregado

• Potencia oferta de BPO 
•Soluciones que se integran con los ERP 
SAP, Oracle y Microsoft

• Nueva cartera de clientes genera 
oportunidades de cross selling

• Disminución de costos en los procesos 
de desarrollo y mantención  de los 
productos 
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Perspectivas

5

6

7

1
2
3

4

Oportunidades de negocio por 
más de US$ 1 billón sostienen 
tasas de crecimiento futuro

Nuevas adquisiciones fortalecen 
posicionamiento en mercados 
claves

Servicios TI presentará las 
mayores tasas de crecimiento 
en 2009-2013, según IDC

Posición en Brasil refuerza 
expansión regional

Amplia base de clientes 
aumenta oportunidades de 
cross-selling

Escala regional potencia 
crecimiento orgánico

Nuevos contratos fortalecen 
base de ingresos y backlog
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Tel (56-2) 657 50 00 

Fax (56-2) 657 54 10 

Teatinos 500,

Santiago, CHILE

www.SONDA.com
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